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Ingénieur Commercial

CURSUS PROFESSIONNEL

Depuis 2005 : Ingénieur Commercial Société X (x personnes, x CA, Secteur d’activité)

= Création, audit, conseils et gestion de comptes du parc client :
Lancement d’une nouvelle activité :
- prospection,
- suivi d'un portefeuille clients,
- qualification de projets, chiffrage,
- vente de solutions de prestation de service + donner des chiffres
concrets.

Stage :
2004 (6 mois) Télévendeur Société X (x personnes, x CA, Secteur d'activité)

= Ventes de solutions :

Au sein d’'une équipe de X personnes,

- prise de rendez-vous pour des commerciaux (chiffres).

- vente de services par téléphone sur une clientéle de PME/PMI

CURSUS SCOLAIRE

2005 : Maitrise, [IUP Commerce Vente en alternance (option management, Université X, lieu)
2004 : Licence, IUP Commerce Vente en alternance (option management, Université X, lieu)

2002 : BTS Force de Vente, Lycée X, (lieu)

CENTRES D’INTERETS

Passion pour les nouvelles technologies.
Voyages: citer les pays et la durée.
Sport: Judo, VTT, Ski, roller, football.

DIVERS

Anglais et Espagnol, notion

Logiciels : Word, Excel, Access, Power Point
Permis et véhicule

x ans — Célibataire



